Ludger Schlautmann.

Unternehmensentwicklung & Projektmanagement.
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Erfolg in Zahlen:

» z.B. 53% Absatz-Wachstum in der
Warengruppe "Kuchen" (bestehender Flache)
durch Marketing-MalRhahmen

» z.B. 18% Absatzwachstum in der Waren-
gruppe "Snacks", die aufRerst hart (am Markt)
umkampft ist

» z.B. Verdoppelung des Absatzes in einer

weiteren ArtGrp von "Brétchen" durch
Optimierung der Warenprasentation
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Experte im Mittelstand
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1. Backwaren-Analyse

* Sortimente ] = Kurze Analyse der ABC-Statistiken

= Soll Verteilung von WG im A-Bereich
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- - § = Konkrete Manahmen zur Optimierung der,

* Gute Chancen, ~Sortimentsstrategie” festzulegen

= Mafinahmenplan der sinzelnen Steps

« Mitarbeiter — Schnell-Analyse

*
MaRBnahmen zur Realisierung der Chancen MaRnahmen zur Realisl | ¢) 7 7 9 ) -

aus Ist-Aufnahme v. xx.xx.xx aus Ist-Aufnahme v. xx.xx.x0

= ... noch Empfehlung auf Warengruppen-Basis: = Konzeptionelle Empfehlung:
= Stiickgebick

= Sortimentsstrategie
* Herausstelien

= Orderliste

= Standards der Waranprasentati

Ludger Schlautmann
Inhaber

Original-Bericht enthélt zahlreiche Anmerkungen

und Tipps zur direkten Umsetzung. ;'E"::;;;S,mm —

Filial-Schnell-Analysen bringen Klarheit und Mobile -+49 (0) 151 - 142 282 9%
zeigen Umsatz- und Kunden-Potentiale auf. . e

Mail  LS@ludger-schlautmann.de
Jetzt Kontakt aufnehmen. \)

www.GA-Trendagentur.de

* Einzelpreis bei Abnahme von mind. 3 Filial-Schnell-Analysen.



